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 شاهرخ دولت خواه

  ،گذاریمنتور، کوچ کسب و کار، کارآفرینی و سرمایهمشاور 

 های تخصصی، طراح دورهو سخنران مدرس 

 و کار  کسبعالی  آموخته دوره مدیریت دانشDBA 

 و کار  کسبای حرفهآموخته دوره مدیریت دانشMBA 

 

 

 هاتخصص: 

 گذاریکسب و کار، کارآفرینی و سرمایه ، منتور و کوچمشاور 

  و برندینگ تبلیغات ،فروش بازاریابی،مشاور 

 ،و برندینگ تبلیغاتفروش،  و بازاریابی هایکمپینو مجری  ریزبرنامه طراح 

 مستمر فعالیت( 1379 از) سال16 از بیش حضور  

 و برندینگ ، ارتباطاتتبلیغات ،فروش بازاریابی، تخصصی های دوره مدرس و سخنران 

 های مدرس دروس تخصصی دورهMBA  وDBA 

 و برندینگ تبلیغات ،فروش بازاریابی، های سیستم تحلیل و آنالیز 

 ای حرفه درجه 360هایکمپین استراتژیست و طراح 

 کشور تبلیغاتی هایآژانس و هاهولدینگ تبلیغات کمپین پروژه ارشد مدیر و استراتژیست و طراح ارشد، مشاور 

 اثربخش و خلاق تبلیغات ارشد مشاور 

 آتلیه هنری مدیر و گرافیککارشناس 

 برند فیزیکی ساختار ساخت و بصری هویت  

 (بندیبسته ساختار) خلاق هایبندی بسته طراح 

 سابلیمیشن و...(فلکسو هلیوگراور، دیجیتال، فرمت، واید و لارج آفست،) چاپ متخصص و کارشناس ، 
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 تبلیغاتی و مدلینگ صنعتی، عکاس 

  انیمیشن سازی شخصیت و تصویرسازیدیزاینر 

 نمایشگاهی هایغرفه برگزاری اجرایی مدیر و طراح 

 و برندینگ تبلیغات ،فروش بازاریابی، زمینه در تخصصی هایکتاب و مقالات تالیف 

  سمپلینگ هایپروژه مجری و طراح  

  تخصصی سمینارهایهمایش ها، گردهمایی ها و  مجری و ریز برنامه ،طراح 

 

 ریزی:مشاوره و برنامه 

 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست 

 شرکت فولاد آراد 

  و نمایندگان سراسر کشور اپل وینگروه صنعتی 

  صنعت آپاداناشرکت سن  سن، توتال، واترفال، رِ تو شور )با نام های تجاری تو سر ک سرا پ و آین درو نمایندگان 

 نورگانیک(

  با نام های تجاری آفریم، بِن، ایگل و شیلر( آفریمگروه بازرگانی و تولیدی( 

  تجاری های پتروپویا گرانول آریانا با نام گروه صنعتی(Best Vision)  و(Best Home) 

  گانه(16های بین المللی )مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY) 

 ( گروه صنعتی پنجره سبزGreen Win) 

  گز کلاسیکشرکت تولیدی 

 گروه صنعتی آسمان فیلتر 

 ( هولدینگ تاج پردیس ایرانیانTEPACO) 

 شرکت تاج سریر پارسیان 
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 و روماک پارسین ،گروه هایپر پوشاک زیتون 

 صنایع پارتیکان پلاستیک 

  سهند افزار پاسارگادشرکت 

  کاشی سنتی نگینگروه تولیدی 

  قطعات خودرو گیلار یدکگروه تولیدی 

  ژابیزی عسل طبیعشرکت تولیدی 

 ستی روزنامه و جراید استان اصفهانسرپر 

 سرپرستی و نمایندگی مجله خانواده سبز در استان اصفهان 

 سرپرستی و نمایندگی مجله نابغه در استان اصفهان 

 ( مزون لباس مجلسی فهیم با نام تجاریGolden Mode) 

  مواد پروتئینی(هایپرپروتئین شیلان آتشگاه )بازار بزرگ ماهی و 

 گز صفا شرکت تولیدی 

 شرکت سلامت دانه کویر یزد 

 ای کشور(شرکت حفار گستر )مجری پروژه های حفاری بین جاده 

 مزون لباس عروس کابوک 

 ( مزون لباس عروس دست دوخت پانیک با نام تجاریPanik Bride ) 

 مرکز تصویر برداری و کلینیک دکتر باریک بین 

 وب سایت تخصصی بدنسازی Bodymentor.ir ( ارائه دهنده برنامه های تخصصی ورزشی در کشور) 

 )شرکت سامان دام )تولیدکننده انواع خوراک دام و پرمیکس 

 گروه ساختمانی آوین 

 گروه دکوراسیون داخلی و تزئینات ساختمانی آکاژو 

 کمپین انتخاباتی دکتر دویستی در انتخابات شورای اسلامی شهر 
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  ی: هاو همایش سمینارهاسخنران 

  / 95تکنیک های موثر تبلیغات حرفه ای / مرکز همایش های بانک سپه / تداک / اصفهان 

 ( شرکت پتروپویا گرانول آریاناBest Vision /)95/  شیراز 

  / 95تکنیک ها و راهکارهای نتورک مارکتینگ / پرشین وی / کاشان 

  / 95شاهین شهر / ارتقاء مهارت های ارتباطی در کسب و کار 

  / 94بازاریابی و فروش در دوره کنونی / کاشان 

  / 94بازاریابی در شرایط بحران / اصفهان  

  / 94تکنیک ها و راهکارهای نتورک مارکتینگ / نیوشا / قم 

  / 94بازاریابی استراتژیک /  کاشان 

 ( مدیریت ارتباط با مشتریانCRM) /  / 94خمینی شهر 

  مدیریت ارتباط با( مشتریانCRM) /  / 94کاشان 

  / 93بازاریابی و فروش در دوره رکود / اصفهان 

  / 93تکنیک ها و راهکارهای نتورک مارکتینگ / بیز / تهران 

  / 93فروشنده موفق / شاهین شهر 

  / 93بازاریابی در اتوبان / اصفهان 

  / 92اصول و فنون مذاکرات / کاشان 

  / 92روانشناسی زبان بدن / اصفهان 

  / 92رضایتمندی مشتریان / تهران 

 ( مدیریت ارتباط با مشتریانCRM) /  / 91اصفهان 

  / 91اصول و فنون مذاکرات / نجف آباد 

  / 91فروشندگی حرفه ای / شهرضا 
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 ی تخصصی: هاو ورک شاپ هامدرس دوره 

  :)عمومی )برگزارکننده پروشات / تداک 

 بازاریابی چریکی 

 بمباران تبلیغاتی 

  برد –فروش برد 

 رضایتمندی مشتریان 

 اصول و فنون مذاکره 

 مدیریت ارتباط با مشتریان 

 خدمات پس از فروش 

 فروش شگفت انگیز 

 بازاریابی در اتوبان 

 بازاریابی و فروش تلفنی 

 بازاریابی مستقیم 

 بازاریابی در شرایط بحران 

 روانشناسی زبان بدن 

 هویت بصری برند 

  ریزی بازاریابی، مدیریت ارتباط با مشتریان، تبلیغات حرفه ای، زبان بدن(پکیج ستاره فروش )برنامه 
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  :)عمومی )برگزارکننده پروشات با همکاری مرکز رشد تخصصی دانشگاه هنر 

 بازاریابی با چشمان بسته 

 فروش با دهان بسته 

 بازاریابی موثر نمایشگاه 

 بازاریابی و مذاکرات اثربخش تلفنی 

  2و  1 خلاقبازاریابی ایده و 

 بازاریابی با روش مهندسی معکوس 

 بازاریابی استراتژیک 

 بازاریابی در بحران 

 ( طرح و نقشه بازاریابیمارکتینگ پلن) 

 بازاریابی خدمات 

 و ویزیتوری حضوری بازاریابی مستقیم 

 اصول و مبانی بازاریابی و فروش 

 هویت بصری برند 

 اصول و فنون برندینگ 

 اصول و فنون مذاکرات 

 ( ارتباط با مشتریانCRM) 

 مدیریت تجارب مشتریان 

 تبلیغات هدفمند 

 بمباران تبلیغاتی 

 بازاریابی شبکه ای 

 تحقیقات بازار و تحقیقات بازاریابی 
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 ( دوره های مدیریت کسب و کار( عمومیMBA :)آموزشگاه یاقوت اصفهان ) 

 اصول و مبانی تبلیغات تجاری 

 )اصول و مبانی نام تجاری )برندینگ 

 

  :)عمومی )موسسه آموزش عالی فن آوران حکیم 

  بحرانبازاریابی در شرایط 

 

  :)عمومی )موسسه آموزش عالی سبحان مبارکه 

 اصول و مبانی بازاریابی و مدیریت بازار 

 

  خصوصی: آموزش درون سازمانی 

 سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / بازاریابی تلفنی موثر 

 )سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / بازاریابی حضوری )ویزیتوری 

  روزنامه و جراید استان اصفهان / سرپرستی فروش )سوپروایزرینگ(سرپرستی 

 سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / بازاریابی خدمات 

 سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / مدیریت ارتباط با مشتریان 

 سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / مدیریت مشتریان شاکی و ناراضی 

  روزنامه و جراید استان اصفهان / تبلیغات تجاری و حرفه ایسرپرستی 

 سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / اصول و مبانی بازاریابی و فروش 

 سرپرستی روزنامه و جراید استان اصفهان / تکنیک های تخفیف دهی و چانه زنی 

 

 گروه صنعتی اپل وین / اصول و مبانی بازاریابی و فروش 

 اپل وین / بازاریابی تلفنی گروه صنعتی 
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 گروه صنعتی اپل وین / فروشندگی حرفه ای 

 گروه صنعتی اپل وین / ارتباط با مشتریان 

 گروه صنعتی اپل وین / رضایتمندی مشتریان 

 گروه صنعتی اپل وین / بازاریابی استراتژیک 

 گروه صنعتی اپل وین / خدمات پس از فروش 

 

 شرکت ایمن آب / بازاریابی نمایشگاه 

 شرکت ایمن آب / بازاریابی و فروش تلفنی 

 شرکت ایمن آب / اصول و مبانی بازاریابی و فروش 

 شرکت ایمن آب / مدیریت فروش 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست / بازاریابی تلفنی 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست / اصول و مبانی بازاریابی و فروش 

  / ارتباط با مشتریانگروه صنعتی پارس زنده رود پلاست 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست / رضایتمندی مشتریان 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست / خدمات پس از فروش 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست / فروشندگی حرفه ای 

 گروه صنعتی پارس زنده رود پلاست / بازاریابی استراتژیک 

 

  بازاریابی استراتژیک / گانه( 16بین المللیهای )مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 

  رضایتمندی مشتریان / گانه( 16های بین المللی)مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 

  اصول و مبانی بازاریابی و فروش / گانه( 16های بین المللی)مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 

  ی تلفنیبازاریاب / گانه( 16های بین المللی)مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 

  فروشندگی حرفه ای / گانه( 16های بین المللی)مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 



WWW.DOLATKHAH.COM 

 

 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/ اصول و مبانی بازاریابی و فروش 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/ بازاریابی تلفنی 

 میانههولدینگ معماران شهرالکترونیک خاور (E-CITY)/ فروشندگی حرفه ای 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/  ارتباط با مشتریانمدیریت 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/ رضایتمندی مشتریان 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/ بازاریابی استراتژیک 

  معماران شهرالکترونیک خاورمیانههولدینگ (E-CITY)/ خدمات پس از فروش 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/ مدیریت مشتریان شاکی و ناراضی 

 هولدینگ معماران شهرالکترونیک خاورمیانه (E-CITY)/ )سرپرستی فروش )سوپروایزرینگ 

  اصول و مبانی بازاریابی و فروش سهند افزار پاسارگادشرکت تولیدی / 

  فروشندگی حرفه ای سهند افزار پاسارگادشرکت تولیدی / 

  خدمات پس از فروش سهند افزار پاسارگادشرکت تولیدی / 

  ارتباط با مشتریان سهند افزار پاسارگادشرکت تولیدی / 

  بازاریابی تلفنی سهند افزار پاسارگادشرکت تولیدی / 

 

  / اصول و مبانی بازاریابی و فروششرکت توسن صنعت 

 شرکت توسن صنعت / بازاریابی نمایشگاه 

 تلفنی و فروش شرکت توسن صنعت / بازاریابی 

 شرکت توسن صنعت / فروش موفق و فروشندگی حرفه ای 

 شرکت توسن صنعت / تکنیک های تخفیف دهی و چانه زنی 

 شرکت توسن صنعت / رضایت مندی مشتریان 

 ریت مشتریان ناراضی و شاکیشرکت توسن صنعت / مدی 
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 شرکت تاج سریر پارسیان/ اصول و مبانی ارتباط با مشتریان 

 اصول و مبانی بازاریابی و فروش /شرکت تاج سریر پارسیان 

  /بازاریابی و فروش تلفنیشرکت تاج سریر پارسیان 

  /فروش موفق و فروشندگی حرفه ایشرکت تاج سریر پارسیان 

  /تکنیک های تخفیف دهی و چانه زنیشرکت تاج سریر پارسیان 

 شرکت تاج سریر پارسیان/ بازاریابی و فروش چریکی 

 شرکت تاج سریر پارسیان/ رضایت مندی مشتریان 

 شرکت تاج سریر پارسیان/ مدیریت مشتریان ناراضی و شاکی 

 شرکت تاج سریر پارسیان/ تبلیغات تخصصی و حرفه ای 

 ارتباط با مشتریان /هایپرمارکت خانواده 

 مارکت خانواده/ رضایتمندی مشتریانهایپر 

 هایپرمارکت خانواده/ مهارت های ارتباط با مشتری 

 هایپرمارکت خانواده/ افزایش فروش با پروموشن و ترویج فروش 

 مدیریت تجارب مشتریان /هایپرمارکت خانواده 

 هایپرمارکت خانواده/ چیدمان غرفه، رگال و قفسه 

  افزایش روحیه و انگیزه در نیروهاهایپرمارکت خانواده/ راهکارهای 

 

  اصول و مبانی بازاریابی و فروش /زیتون، پارسین و روماکگروه هایپرپوشاک 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ اصول چیدمان حرفه ای فروشگاهی 

 فروشندگی حرفه ای /ایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماکگروه ه 

  و روماک/ سرپرستی فروشگروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین 

  پوشاک زیتون، پارسین و روماک/ افزایش فروش با پروموشن و ترویج فروشهایپرگروه 
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 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ بازاریابی حضوری 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ استایلینگ حرفه ای 

 ی و فرم شناسیگروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ رنگ شناس 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ مدیریت ارتباط با مشتریان 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ مدیریت تجارب مشتریان 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ رضایتمندی مشتریان 

  و شاکیگروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ مدیریت مشتریان ناراضی 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ چیدمان غرفه، رگال و قفسه 

 گروه هایپرپوشاک زیتون، پارسین و روماک/ راهکارهای افزایش روحیه و انگیزه در نیروها 

 اصول و مبانی بازاریابی و فروش /ایرانیان شرکت سامان دام 

 فروشندگی حرفه ای /ایرانیان شرکت سامان دام 

  سرپرستی فروش /ایرانیان سامان دامشرکت 

  بازاریابی حضوری /ایرانیانشرکت سامان دام 

  مدیریت ارتباط با مشتریان /ایرانیانشرکت سامان دام 

  مدیریت تجارب مشتریان /ایرانیانشرکت سامان دام 

  رضایتمندی مشتریان /ایرانیانشرکت سامان دام 
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 فمدرس دوره های تخصصی و حرفه ای در سطوح مختل: 

 اصول و مبانی بازاریابی 

 )بازاریابی چریکی )پارتیزانی 

 بازاریابی استراتژیک 

 بازاریابی در بحران 

 بازاریابی خدمات 

 بازاریابی مستقیم 

 بازاریابی و فروش تلفنی 

 بازاریابی شبکه ای 

 دیجیتال مارکتینگ 

 بازاریابی در اتوبان 

 بازاریابی با چشمان بسته 

 برنامه ریزی بازاریابی 

 تحقیقات بازار و تحقیقات بازاریابی 

 های بازاریابی و فروشالگوها و ماتریس 

 یابی در بازاریابیایده 

 بازاریابی خلاق و هوشمند 

 بازاریابی بیمه 

 بازاریابی و حضور موثر در نمایشگاه 

 بازاریابی و فروش سنگ 

 بازاریابی و فروش املاک 

 بازاریابی و فروش صنعت ساختمان 



WWW.DOLATKHAH.COM 

 

  ایسوپروایزر حرفه 

 مدیریت فروش و چیدمان فروشگاه 

 اصول و مبانی فروش 

 فروش شگفت انگیز 

 خدمات پس از فروش 

 فروش با دهان بسته 

 فروش موفق 

 تکنیک های افزایش فروش 

 مدیریت قراردادها 

 مدیریت فروش فروشگاهی 

 فوق ستاره فروش 

  مطالبات مالیتکنیک های تخصصی 

 مدیریت اعطای نمایندگی و عاملیت فروش 

  چانه زنیتخفیف دهی و راهکارهای موثر 

 مدیر فروش حرفه ای 

  برد –فروش برد 

 مدیریت ارتباط با مشتریان (CRM) 

 رضایتمندی مشتریان 

 اصول و فنون مذاکره 

 روانشناسی و رفتارشناسی مشتریان 

 مدیریت مشتریان ناراضی 

 راهکارهای موثر وفاداری مشتریان 
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 اصول و فنون سخنرانی و تدریس 

 موثر و سخنوری فن بیان 

 اصول و فنون قیمت گذاری 

 هویت بصری برند 

 لاکچری برند 

 اصول و مبانی برندینگ 

 پرسونال برندینگ 

  روی فروش محصولاتبر تاثیر برند 

 تاثیر تبلیغات روی برند 

 تبلیغات هدفمند 

 بمباران تبلیغاتی 

 مدیریت کسب و کار 

 کار مدیریت راه اندازی کسب و 

  های اجتماعیشبکهراهکارهای کسب درآمد از 

 برنامه ریزی کسب و کار 

 مدیریت برخویش، مدیریت تحول و تغییر 

 راهبردهای استخدام و آموزش نیروها 

 اصول انگیزش نیروهای انسانی 

 مدیریت و برنامه ریزی سازمانی 

 راهکارهای اثربخش وفاداری مشتریان 

 مدیریت زمانهای راهکارها و تکنیک 

 یو تن آگاه روانشناسی زبان بدن 
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 :مشاور و مدیر تبلیغات و برند 

 )صنایع غذایی ایران غذا )فرآورده های غذایی میلان و هیلاج 

 )گروه صنعتی پترو پویا )پروفیل یو پی وی سی بست ویژن 

 شرکت بین المللی بازرگانی بست ویژن و بست هوم 

  گانه(16های بین المللی )مجموعه شرکتهولدینگ پارسه 

  الکترونیک خاورمیانه معماران شهرهولدینگ (E-CITY) 

 روغن موتور هیتون (Heaton)پیتون ، (Python) و دیول (Dwell) 

 ( گروه صنعتی پنجره سبزGreen Win) 

  گز آنتیکشرکت تولیدی 

  کلاسیکشرکت تولیدی 

 گروه صنعتی آسمان فیلتر 

 ( هولدینگ تاج پردیس ایرانیانTEPACO) 

 صنایع پارتیکان پلاستیک 

  سهند افزار پاسارگادشرکت تولیدی 

 کاشی سنتی نگینتولیدی  صنایع 

 گروه نرم افزاری سیوان 

 شرکت دیرگداز جی 

 هایپر پوشاک زیتون، پارسین و روماک 
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 (ساختار و کاورینگ) بندیبسته: 

 های صنایع مختلفبندیطرح جدید، بدیع و خلاق جهت بسته 140طراحی، ماکت سازی و اجرای بیش از 

 

 برند: فیزیکی ساختار و بصری هویت 

، بسررت ویژن، هیتون، پیتون، دیول، گز آنتیک، گز ختار فیزیکی برندهای میلانطراح و مجری هویت بصررری و سررا

هولدینگ تاج شرکت پالایش قطران زغالسنگ )بزرگترین پالایشگاه قطران در خاورمیانه(، ، هولدینگ پارسهمعراج، 

آباراتِک، سرراینده اربراسررول، گروه مهندسرری طرح و سررازه، صررنایع پارتیکان  (، سررایندهTEPACOپردیس ایرانیان )

سارگاد، گروه تولیدی پوشاک پانیک،  سهند افزار پا سنتی نگینپلاستیک،  شی  ، گروه بازرگانی آروین، گروه نرم کا

صررنایع ماشررین سررازی طبیعی تک گل، عسررل طبیعی ژابیز،  افزاری سرریوان، قطعات خودرو گیلار یدک، عسررل

(، صرررنایع متالورژی مصرررمم، گروه صرررنعتی اپل وین، هولدینگ معماران شرررهرالکترونیک SMSAآذربایجانی)

، هایپر ، شرکت پارس زنده رود پلاستصنایع غذایی دایورسن کرمانشاه(، شرکت دیرگداز جی، E-CITYخاورمیانه)

 و... ، مرکز تصویربرداری دکتر روزبه باریک بینپوشاک کودک و نوجوان روماک

 

 عضو هیات مدیرهرئیس و  ،مدیر عامل: 

 هولدینگ بین المللی کسب و کار پروشات 

 گرافیک کانون آگهی و تبلیغات صبا  

  هفتو تبلیغات گروه گرافیک 

 )گروه بازاریابی و تبلیغات پروشات" با نام تجاری شرکت پروشات کیان آریا )سهامی خاص" 

 های نمایندگی رسمی آکادمی IQS و انگلستان Anccp ایتالیا  

 کارهای کوچککسب و گروه مشاورین بازاریابی Trust 

 گروه مشاورین بازاریابی برندهای لوکس Luxury Brands 

  گروه آموزشیPlus ها و سمینارهای تخصصی بازاریابی(ها، وُرک شاپ)دوره  

  گروه نرم افزاری سیستم مدیریت ارتباط با مشتریان Benefit CRM 

  تخصصی جذب و معرفی به کار متخصصین بازاریابی و فروش گروهTarget 

 گروه تخصصی تحقیقات بازار و تحقیقات بازاریابی Ryton 

  تخصصی سمپلینگ و تبلیغات خلاق محصول گروهPersis 

  سیستم های توزیع و پخشتخصصی گروه Active 
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  آکادمی آموزش تخصصی چیدمان و فروش هایپرمارکت و مالHyper Mall 

  گروه تخصصی تولید و توزیع هدایای تبلیغاتی و نفیسClark 

 اصفهان و برندینگ آکادمی بازاریابی 

 
 

  هنری:آتلیه طراح گرافیک و مدیر 

 ( 1379کانون هادی نگاره )کاشان / 

  اصفهان( 1386تا  1382و گروه گرافیک هفت ) گرافیکآتلیه طراحی صبا / 

 ( 1388اتود )تهران / 

 ( 1390گروه بازاریابی و تبلیغات پروشات )به بعد / اصفهان 

 

 نمایشگاهی:  هایغرفه اجرای و طراحی 

  غرفه نمایشگاهی در سراسر کشور 240طراحی، ایده پردازی و نظارت بر ساخت بیش از 

 

  ی تخصصی از مراکز معتبر بین المللی و داخلی: هاگواهینامهو  هاتقدیرنامهدارای 

صفهان،  صفهان، دانشگاه تهران، دانشگاه هنر ا ستان ا صفهان، انجمن صنفی تبلیغات ا ستان ا مرکز آموزش بازرگانی ا

  ایتالیا ICB - Qualityآکادمی جمهوری چک،  LLC انگلستان، آکادمی  IQSایتالیا، آکادمی  Anccpآکادمی 
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 :سوابق همکاری 

صنایع غذایی ایران غذا )فرآورده های شرکت پالایش قطران زغالسنگ )بزرگترین پالایشگاه قطران در خاورمیانه(، 

(، گروه صنعتی پترو پویا )پروفیل یو پی وی سی بست ویژن(، روغن SHMغذایی میلان و هیلاج(، شاهین مفصل)

های لبنی مزرعه، (، آب معدنی قله، فرآوردهGreen Winپنجره سرربز )موتور هیتون، پیتون و دیول، گروه صررنعتی 

صفهان )پرروُ(، گروه حافظان حریم پارسیان، گروه سیستم های  گز آنتیک، معراج، کلاسیک و فردوسی، شفا طب ا

(، آرین خودرو، تراکتورسررازی سررپاهان، HARDSTONEامنیتی پارسرره، رزین سررنگ و سرررامیک هارد اسررتون )

گانه(، آسانسور امین، آسانسور آسمان فراز بی تا، جهانگردی 16های بین المللی )مجموعه شرکتارسه هولدینگ پ

و معماری کاشان، دکوپلیس کانادا، بازرگانی چهلستون، گروه سرمایه گذاری سپراکو، بازرگانی  صفائیه، خانه عمران

سمان فیلتر، صنعتی آ سبزینه، گروه  صنعت  شت و  صنعتی نوین پنجره، هولدینگ تاج  بین الملل آکاکو، ک گروه 

صنعت، آجر نقش جهان، TEPACOپردیس ایرانیان ) شان، نوین  سیان فنر، فرش کا شیا، پار سترش تجارت پر (، گ

ساینده  ساینده آباراتِک،  ساب،  صنعتی به ساب، گروه  ساینده دنا  سل جدید ارتباطات(، ایمن پرداز،  سل )ن نیو

ش شاک،  صنایع غذایی رو سول،  صفهان پیام، اربرا شیا طنین، ا سافت، پر سیان، لیان  هرداری کوهپایه، به پولیش پار

(، گروه صنعتی APفانوس، گروه صنعتی ) (، صنایع رنگ و رزینINCOصنایع رنگ و رزین اصفهان نوین و پارمین )

یک، صنایع فراز استیل، پیمایش کیفیت، گروه مهندسی طرح و سازه، صنایع چوب اکسیر، صنایع پارتیکان پلاست

شاک  صالات نکو بارش، گروه تولیدی پو شرکت لوله و ات سپاهان تکنیک،  سارگاد،  سهند افزار پا ستیک،  سینا پلا

(، تاسیسات سپهر cocoکابوک، گروه تولیدی پوشاک پانیک، گروه تولیدی پوشاک پیدورا، گروه تولیدی پوشاک )

وزش و پرورش استان اصفهان، گروه بازرگانی آروین، گروه انرژی، کاشی سنتی نگین، گروه نرم افزاری سار ایران، آم

سنتر، گروه  سی دی  سیوان، گروه نرم افزاری  ست و پادرا ترکیه، گروه نرم افزاری  شیمی، هِلب سیک  صنعتی پار

سپاهان) صنعت، قطعات خودرو گیلار یدک، قطعات خودرو متین، GPSتولیدی جهان پلیمر  سازی آریا شین  (، ما

ستیک  سنگ صنایع لا صنایع  سنگ کتیبه،  صنایع  سارگاد،  سنگ پا صنایع  سنگ آرامیس،  صمیم، گروه  سازی 

سرورن، صرنایع الکتریک بدیع نور، لوازم خانگی براون، انتشرارات امیدان، شررکت بیمه ایران، بیمه پارسریان، بیمه 

سپاهان  شان،  سپانه، تون ماهی چابهار درخ صنعت ا سا  صنایع جهان الکتریک، گل سارگاد،  مرغ، مبلمان اداری و پا
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خانگی رافل، گروه دکوراسیون داخلی برند، گروه دکوراسیون داخلی دیاموند، گروه دکوراسیون داخلی روحان، گروه 

دکوراسرریون داخلی آلپینو، بازرگانی آپادانا سرربز، عسررل طبیعی تک گل، عسررل طبیعی ژابیز، پوشرراک عالیجناب، 

سازی آذربایجانی) شین  صناSMSAصنایع ما صنعتی اپل وین، هولدینگ معماران (،  صمم، گروه  یع متالورژی م

سپاهان)E-CITYشهرالکترونیک خاورمیانه) صفهان طراوت، هواتراز  شهاب، پاکان بذر، ا صنایع گالوانیزه   ،)HTS ،)

محصولات بدون قند کامورر، شرکت دیرگداز جی، صنایع بهین نسوز اصفهان، شرکت میناجام اسپادانا، گروه تولیدی 

، ، صررنایع غذایی دایورسررن کرمانشرراهیده سررازان )چند چوب چین(،صررنایع تولیدی تحقیقاتی بهاران، گنجینه نورا

شرکت توسن صنعت آپادانا و نمایندگان سراسر کشور )با نام های تجاری توسن، شرکت پارس زنده رود پلاست، 

، ریم )با نام های تجاری آفریم، بِن، ایگل و شیلر(گروه بازرگانی و تولیدی آف ،توتال، واترفال، رِین درآپ و نورگانیک(

سر کشور شرکت نودل دن تولیدکننده نودل، سرا صنعتی اپل وین و نمایندگان  ، گروه متخصصین ارتباطات گروه 

شرکت فولاد آراد یوز تولیدکننده نویزگیر سیان، و  سریر پار شرکت تاج  شاک خانواده زیتون،  ، هایپر 2و  1هایپر پو

، مرکز پارسین، هایپر پوشاک کودک و نوجوان روماک، شرکت بین المللی بازرگانی بست ویژن و بست هومپوشاک 

تصررویر برداری دکتر روزبه باریک بین، شرررکت حفار گسررتر، شرررکت سررلامت دانه کویر نائین، شرررکت فرش تات 

شان، پیدورا سی فومیزه کا شرکت ورقهای پی وی  شان، گروه بازرگانی ذکاوت،  سانس  فرش کا پتروفوم )تحت لی

Grob Adler  ،شرکت سامان آلمان(، آموزش و پرورش ناحیه یک اصفهان، پوشاک آقایان دیپون، مزون لباس رامونا

 و...ایرانیان دام 

 

 

Web Site: www.dolatkhah.com 

Email: info@dolatkhah.com - shahrokh.dolatkhah@gmail.com 

Telegram: @shahrokhdolatkhah 

Instagram: shahrokh dolatkhah 

Phone: +98 0912  915  5171  -  0913  0  115  119 

Tel: +98 31 36 20 27 54  -  +98 31 36 20 27 56 

mailto:info@dolatkhah.com
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